Din egen skitse til udvikling af din turismevirksomhed


Læs først skitsen igennem, og besvar derefter de enkelte spørgsmål i fred og ro. 
Skriv direkte ind under spørgsmålene. Og husk at gemme (
Kontakt oplysninger

Navn:
Adresse: 

Telefon:
E-mail:

Har du andre jobs end at drive virksomhed?
Beskriv din virksomhed i store træk, som den er i dag
Virksomhedens navn og www:
Hvad betaler kunderne for?
Hvem er dine kunder?
Skriv gerne konkrete individuelle kunder og mere overordnede kundergrupper
Hvordan har kunderne fundet frem til din virksomhed ?
Arbejder der andre end dig i virksomheden? Hvem?

Er det en sæsonvirksomhed?  

Hvis ja – Hvornår er den da lukket? 
_________________________________________________________________________________________________________________________________
Hvad er dine mål med virksomheden om to år?

Hvem er da blevet dine kunder?


Hvad køber de hos dig?

Hvad ønsker du at omsætte for om to år?
Hvilke udgifter har du om to år – i store træk?

Hvad tjener du til dig selv?

Har du ansatte?

Hvad har du lært dig i løbet af de to år?
Og hvem vil få glæde af, at ovenstående mål nås?
Baggrund

Hvornår startede du virksomheden?

Hvorfor og hvordan?
Hvad er de vigtigste forandringer, der er sket undervejs?
____________________________________________________________________________________________
Kerneprodukt og kunder

Hvad er nu dit kerneprodukt?
Hvad anser du for biprodukter? 
Hvem anser du for dine vigtigste kunder?
Forbilleder og kolleger

Hvem tilbyder det samme som dig – evt. på andre øer eller på fastlandet?
Hvad er deres priser og omdømme?
Fortæl om dine professionelle forbilleder? – og hvorfor de er det?

Med ”forbilleder” mener vi mennesker, som du beundrer for deres måde at drive virksomhed på, for deres markedsføring, deres evne til at tjene penge, eller andet.
Netværk

Hvem kan du have glæde af at kende, mens du udvikler din virksomhed yderligere:
· I samme branche? 

· Uden for branchen? 
Hvilken glæde kan de have af at kende dig? 

Er du aktiv på LinkedIn,  facebook eller i andre sociale netværk?
Er du aktiv i foreninger, klubber, bestyrelser eller andet? 

Turisme på danske småøer
Fortæl om dit marked, som du ser det: 
Er dit marked under forandring? - Hvorhen? 

Hvilken del af markedet tror du særlig meget på? 
Danske, nordiske eller europæiske kunder? Unge, børnefamilier, singler, ældre? Natur- og/eller aktivferie? Mad, kunst, historie, ro eller …?
Synlighed

Hvad har du gjort for at gøre dig synlig på markedet? 

Profil på sociale medier, hjemmeside, flyers eller andet?
Hvad vil/kan du gøre for at gøre din virksomhed mere synlig?
Personlige styrker

Uddannelse/r: 
Relevante arbejdserfaringer: 
Andre relevante erfaringer: 
Helbred:

Stærke sider hos dig i forhold til at skabe selvstændig beskæftigelse: 
Svage sider i forhold til selvstændig beskæftigelse: 
Hvad er dine professionelle mål med din virksomhed?

Fx at udvikle en sund virksomhed, som kan sælges videre om et antal år, eller at vinde markedsandele inden for lystfiskerrejser kombineret med madlavningskurser, eller …?
Hvad er dine personlige mål med din beskæftigelse?

Fx at skabe et sundt arbejdsliv for dig selv, som du kan være stolt af, eller at tjene mere med en klogere men mindre arbejdsindsats, eller …?
________________________________________________________________________________________________________________________________
Rammer om dit selvstændige arbejdsliv
Vil du arbejde alene eller sammen med en partner?
Hvor mange timer om ugen vil du arbejde?
Hvad er din families og dine omgivelsers holdning til beskæftigelsen?
Hvem vil støtte dig i at udvikle din virksomhed?
Hvad støtter de med?

Administrative opgaver:
Hvilke opgaver er der p.t. i virksomheden?

Hvem løser dem?

Skal der laves om på det?

Har du behov for penge til udvikling af virksomheden?

Hvordan kan du finansiere en udviklingsfase?

Fx opsparing, lån, investor, deltidsarbejde, leve på en sten, ordrer?

Hvad er din ønskede omsætning?

År 2016: 
År 2017: 
Hvor mange store opgaver skal du have for at nå det? – til hvilken pris ? 
Hvor mange små opgaver skal du have for at nå det? – til hvilken pris?
________________________________________________________________________________________________________________________________

Privatforbrug
Hvad skal du som minimum bruge pr. måned? 
Forsørger du andre end dig selv?
Hvor meget ønsker du at tjene pr. måned fra 2018?

Tre temaer

Hvor kan du se behov for højnelse af KVALITET i din virksomhed?

Hvor kan du se behov for øget SAMARBEJDE omkring din virksomhed?

Hvor kan du se muligheder for VÆKST i din virksomhed?

__________________________________________________________________________________________________________________________________
Har du ideer i skuffen, som du ikke har været i stand til at gennemføre indtil nu?
Er der andet, som du mener at din rådgiver skal vide, før I mødes?
Hvilke emner vil du især gerne vil have fokus på  i første samtale med Britta Leth?
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